Регламент Круглого стола «Новые тенденции на рынке индустриальной недвижимости»,
место проведения: Технополис «Хишрад», 17 ноября 2009 год

	9.30 – 10.00
	Регистрация, утренний кофе

	10.00 – 12.00
	Круглый стол

Темы для обсуждения:

· требования к возведению современных объектов индустриальной недвижимости;

· сегодняшнее состояние и существующие тенденции республиканского рынка индустриальной недвижимости;

· влияние мирового финансового кризиса па сектор индустриальной недвижимости;

· анализ рентабельности проектов индустриальной недвижимости региона, риски и перспективы развития;

· требования времени: переход от разработки одиночных проектов под индивидуальные нужды заказчика (схема built-to-suit) к девелопменту упорядоченных индустриальных зон, специфика развития индустриальных парков и технополисов в республике;

· способы привлечения финансирования и оценка перспективности вложения инвестиций в современных условиях в строительство индустриальной недвижимости;

· правовой аспект заключения сделок в области индустриальной недвижимости;
· малый и средний бизнес как основной потребитель объектов индустриальной недвижимости;

· опыт реализации проектов по созданию объектов индустриальной недвижимости;

· необходимость     государственной     поддержки     сектора
· индустриальной недвижимости в целях сохранения отрасли и формирования предпосылок для се развития.

	12.30 – 14.00
	обед


Регламент Мастер-класса

«Тенденции рынка управлении недвижимостью в современных условиях»,
место проведения: Инновационно-производственный Технопарк «Идея»,
17 ноября 2004 год
	14.00 – 16.00
	Мастер-класс, ведущий - вице-президент ГУД, председатель Комитета по обучению и стандартизации, генеральный директор «VMB trust» Л.О. Гришин (г. Санкт-Петербург).

Темы для обсуждения:
· Тенденции рынка управления недвижимостью в текущих
условиях;
· Стратегии  действий   управляющих   компаний   в  условиях
кризиса        (этапы        эксплуатации,        строительства        и
проектирования объекта);
· Способы и методы поддержания доходности объекта (как
скорректировать концепцию объекта, что делать с офисными
объектами, которые нельзя поделить на мелкие площади и др.
вопросы);
· Взаимоотношения арендатор-арендодатель в период кризиса
(внедрение    Программ    повышения    лояльности    клиентов,
ценовая война, привлечение и удержание арендатора);

· Взаимоотношения собственника и Управляющей компании в
период кризиса (ценовая война, борьба за арендные ставки)

· Case-studies   -   обсуждение   с    участниками    семинара
конкретных проектов


